TIRGUS IZPĒTE

Semināru-darba grupu, apmācību sagatavošana un vadīšana projekta
 “Uzņēmējdarbības atbalsta sistēmas izveide un pieejamība Zemgalē, Kurzemē un Ziemeļlietuvā” īstenošanas ietvaros

1. Informācija par pasūtītāju:

	Nosaukums
	Kurzemes plānošanas reģions (KPR)

	Reģistrācijas numurs 
	90002183562

	Juridiskā adrese
	Avotu iela 12, Saldus, Saldus novads, LV-3801

	Biroja adrese
	Valguma iela 4a, Rīga, LV-1048

	Kontaktpersona
	Aigars Rūdulis

	Kontakttālrunis
	26525870

	E-pasta adrese
	Aigars.rudulis@kurzemesregions.lv

	Projekta Nr.
	LLI-131


Semināri-darba grupas un apmācības (turpmāk-Pasākums) ir daļa no Latvija – Lietuva pārrobežas sadarbības programmas projekta “Uzņēmējdarbības atbalsta sistēmas izveide un pieejamība Zemgalē, Kurzemē un Ziemeļlietuvā” (turpmāk – Projekts). Pasākuma mērķis ir uzlabot komersantu zināšanas saistībā ar eksporta tirgus apguvi, kā arī motivēt komersantus uzsākt darbības virzību uz eksportu. 
Pakalpojums ietver Pasākuma programmas izstrādi, Pasākuma organizēšanu un sniegšanu. Apmācību telpas, ēdināšanu dalībnieku reģistrēšanu un piesaisti nodrošina Kurzemes plānošanas reģions. Pasākumu vietu un laiku nosaka Kurzemes plānošanas reģions.
Darba uzdevums Nr. 1.
Pakalpojums un tā apraksts: Izpildītājs nodrošina trīs semināru – darba grupu saistībā ar eksporta veicināšanu īstenošanu, katrs no tiem ir vismaz 4 astronomiskās stundas garš, neskaitot pārtraukumus. Izpildītājs nodrošina Pasūtītāja noteikto tēmu saturisko izklāstu, pēc kura iesaista apmeklētājus diskusijās saistībā ar praksē novērotajām problēmām un sarežģījumiem. Pēc semināru – darba grupu īstenošanas, Izpildītājs sagatavo īsu situācijas aprakstu saistībā ar noteiktajām tēmām un ieteikumus situācijas uzlabošanā, kuru saskaņo ar Pasūtītāja pārstāvi. 
Darba izpildes vieta: Talsi, Kuldīga, Saldus
Darba valoda: latviešu

Mērķa grupa: Mazie un vidējie komersanti 
Darba izpildes laiks: 2018.gada maijs
Dalībnieku skaits: 20-30
Tēma: Eksporta mārketings un partneru piesaiste mērķtirgos
· Eksporta mārketinga metodes
· Uzņēmuma mārketinga "ieroči"
· Ģeogrāfiskie mārketinga "ieroči" - Baltijas valstu priekšrocības
· Uzņēmuma prezentācija ārvalstu klientiem
· B2B partneru piesaistes process - identificēšana, atlase, komunikācija
· Komunikācijas uzsākšana ar ārvalstu klientiem
Tēma:  Pirmie soļi eksportā. Ar ko sākt?
· Produkta piedāvājumu (vai mans produkts ir piemērots eksportam; ja nav, kā es varu to pielāgot; cenas; ražošanas kapacitātes);
· Zīmols un mārketings b2b līmenī (uzņēmuma prezentācija, mājas lapa svešvalodās, produktu katalogs u.tml.);
· Pārdošanas resurss un finanses (pieredzējis cilvēks, kas ar to var strādāt, valodu zināšanas, u.c);
· Eksporta stratēģija un plāns.
Tēma: Iespējas un izaicinājumi populārākajos eksporta galamērķos (Skandināvija un Vācija)
· Iespējas kas paveras eksportam uz attiecīgajām mērķa valstīm;

· Riski kurus jāņem vērā eksportējot uz attiecīgajām mērķa valstīm;
· Atšķirības biznesa kultūrā un filozofijā.
· Klientu attiecību vadība.
Darba uzdevums Nr.2
Pakalpojums un tā apraksts: Izpildītājs nodrošina vienas apmācības saistībā ar eksporta vecināšanu vismaz 5 astronomisko stundu garumā, neskaitot pārtraukumus.
Darba izpildes vieta: Kuldīga

Darba valoda: angļu
Mērķa grupa: Uzņēmējdarbības atbalsta institūcijas un komersanti 

Darba izpildes laiks: 2018.gada septembris
Dalībnieku skaits:  30-40
Tēma: Kas jāzina uzsākot darbību eksporta tirgos!
· Produkta/pakalpojuma piedāvājums eksportam; 

· Tirdzniecības komandas vadīšana;
· Ilgtermiņa sadarbība un uz rezultātu orientēts darbs ar klientiem un sadarbības partneriem;

· Kā konkurēt eksporta tirgos, ja neesi lētākais;
· Produkta dizains un pievienotā vērtība.
3.Papildu prasības
Pretendents ir reģistrēts atbilstoši Latvijas Republikas vai attiecīgās ārvalsts normatīvo aktu prasībām, lai veiktu saimniecisko darbību. Pretendentam uz līguma slēgšanas dienu, ja tas nav reģistrēts, jābūt reģistrētam saimnieciskās darbības veikšanai.
Pretendentam un tā piedāvātajiem apmācību vadītājiem ir vismaz 5 gadu pieredze saistībā ar eksporta veicināšanu vai konsultēšanu eksporta jautājumos.
Piedāvājuma vērtēšanas kritērijs – zemākā cena. 

Samaksa tiks veikta ar pārskaitījumu 10 darba dienu laikā pēc pieņemšanas - nodošanas akta parakstīšanas un rēķina saņemšanas.

Piedāvājumu iesniegšanas termiņš: 

Lūdzam iesniegt Jūsu piedāvājumu elektroniski uz e-pastu aigars.rudulis@kurzemesregions.lv līdz 2018. gada 8.maija plkst. 15:00.
Neskaidrību gadījumā lūdzam sazināties ar projekta vadītāju Aigaru Rūduli.
