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Mārketinga nozīme gliemeņu 
produktu virzīšanai tirgū
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Atziņas no projekta;
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Produkts

Gliemenes no 
Baltijas jūras:

- svaigas;

- saldētas;

- mazumtirdzniecībai;

- ekosistēmu 
pakalpojumi;
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Pozicionēšana

Patērētāja izvēli 
Eiropas tirgū nosaka:

Cena, zīmols un 
kvalitāte;

Produkta izcelsme;

Tendence - videi 
draudzīga izvēle;
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Pozicionēšana

Gliemenes no 
Baltijas jūras ir 
organisks, videi 

saudzīgs un 
vietējs produkts 
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Produkta 
vērtība

Gliemenes kā vietējais 
produkts no Baltijas jūras 
ir organisks, videi 
saudzīgs un paaugstina 
jebkura tā patērētāja 
produkta vērtību!
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Gala 
patērētāja 

vērtība

Barības 
ražotāja 
vērtība

Zivju /putnu 
audzētāja 

vērtība

Gliemeņu 
ferma



Produkti, pircēji un pārstrādātāji
Produkts Pircējs Iespējamais pārstrādātājs
Svaigas gliemenes Vairumtirgotājs

Pārstrādātājs

Zivju barības ražotājs

Putnu barības ražotājs

Pārtikas ražotājs

Biotehnoloģijas uzņēmums

Augsnes mēslošanas līdzekļu ražotājs

Cita pārstrādes vieta

Saldētas gliemenes Vairumtirgotājs

Pārstrādātājs

Zivju barības ražotājs

Putnu barības ražotājs

Pārtikas ražotājs

Biotehnoloģijas uzņēmums

Augsnes mēslošanas līdzekļu ražotājs

Cita pārstrādes vieta

Gliemenes

mazumtirdzniecībai

Vairumtirgotājs

Mazumtirgotājs

Gala patērētājs

HoReCa

Pārtikas ražotājs

Gliemenes kā ekosistēmu

pakalpojumi

Valdības, reģioni, pašvaldības

Gliemeņu ferma kā

tūrisma objekts

Tūrisma uzņēmumi

Tūristi
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Tirgus segmentēšana
Baltijas jūras gliemeņu 
galvenie tirgus segmenti:

putnu barības ražotāji;

mēslojuma ražotāji;

zivju barības ražotāji;

proteīna ražotāji;
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Jādomā par tirgus 
segmentiem, nevis par tirgus 

lielumu vai tā daļu



Komunikācijas 
stratēģija
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Produktu 
orientēta 
definīcija

Mēs 
audzējam 
gliemenes

Tirgus orientēta 
definīcija

Mēs audzējam 
vietēju un 
uzturvielām 
bagātu jūras 
produktu

Mēs palīdzam 
uzlabot Baltijas 
jūras ūdens 
kvalitāti



Galvenās projekta atziņas
Gliemenes dabīgi aug Baltijas jūrā bez piebarošanas vai mēslošanas un var tikt kombinētas ar citiem 
akvakultūras veidiem 

Audzēšanas metodes ir pārbaudītas un piemērotas vietējiem apstākļiem

Gliemeņu audzēšanas ietekme uz vidi ir drīzāk pozitīva

Gliemenes nodrošina nozīmīgus ekosistēmu pakalpojumus uzlabojot ūdens kvalitāti un 
samazinot barības vielu daudzumu ūdenī

Ekosistēmu pakalpojumi var būt monetāri novērtēti un var tikt daļēji kompensēti

Gliemeņu audzēšana nav pretrunā ar un nav piemērojama, lai aizstātu pasākumus barības vielu 
ieplūdei no sauszemes

Gliemeņu audzēšana ir jūras resursu izmantošana reģiona izaugsmei, nodrošinot uzņēmējdarbības 
iespējas, audzējot tās cilvēka patēriņam, barības ražošanai, vienlaikus nodrošinot pozitīvu ietekmi 
uz tūrismu, aprites ekonomiku un darba vietu radīšanu 10



Tālākie pētījumi

Pārstrādes iespējas, 
tehnoloģijas un 
produkti;

Sadarbība: audzētājs –
zinātne – pārstrādātājs-
patērētājs;

Iepakojums, 
uzglabāšana – nākotnes 
perspektīvā;
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Paldies! 
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